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Тема 1. Проблема выбора 

Проблема выбора вызвана ограниченностью ресурсов.  

Задача любого экономического субъекта состоит в поиске вариантов 

достижения своих целей с помощью наиболее эффективного использования 

имеющихся ресурсов, другими словами, тратя свои ресурсы извлекать 

максимум выгоды. 

Альтернативные (вмененные) издержки (MRTx,y) – это количество 

одного товара, от производства которого необходимо отказаться ради 

увеличения производства другого товара на единицу.  

MRTx,y = 
изменение выпуска товара,от производства которого отказываемся

изменение выпуска товара,производство которого увеличиваем
 = 

∆𝐲

∆𝐱
 = 

𝐘𝐧 −𝐘𝐧−𝟏

𝐗𝐧 −𝐗𝐧−𝟏
 

Графическая модель возможностей  эффективного использования 

ресурсов имеет вид выпуклой кривой (рис.1). 

 
Рис.1. Кривая производственных возможностей 

Кривая (граница) производственных возможностей – это кривая, 

характеризующая возможности общества по производству экономических 

благ при полном использовании всех имеющихся ресурсов при данном уровне 

развития технологии. Другими словами, отражает альтернативные 

комбинации производства товаров при наличии данного количества ресурсов 

или альтернативные издержки замены производства одного товара 

производством другого товара. 

Чем больше будем производить товара Х, тем от большего количества 

товара У придется отказаться. Закон увеличения альтернативных 

издержек: замена производства одного товара производством другого 



товара в условиях полной занятости ресурсов ведет к росту 

альтернативных издержек.  

Причина роста альтернативных издержек (выпуклости кривой) 

заключается в отсутствии совершенной взаимозаменяемости между 

многими ресурсами и, следовательно, разной эффективности использования 

одного и того же ресурса при производстве различных видов экономических 

благ. Если ресурсы смогут полностью заменять друг друга, границы 

производственных возможностей примут вид прямой линии. Соответственно, 

при отсутствии взаимозаменяемости – будут представлять собой прямой 

угол. 

Под воздействием различных факторов количество ресурсов у 

экономических субъектов может, как увеличиваться, так и уменьшаться. В 

результате этого производственные возможности, соответственно, 

увеличиваются (расширяются, то есть наблюдается экономический рост) 

либо уменьшаются (сокращаются). В графической модели это отражается 

посредством смещения кривой производственных возможностей. Следует 

иметь в виду, что в большинстве случаев уменьшение (сокращение) 

процесса или явления предполагает смещение кривой ВЛЕВО, а 

увеличение (расширение), наоборот, - смещение кривой ВПРАВО. (рис.2). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Если изменения коснутся только одной отрасли (производства одного 

вида продукции) (к примеру, производства товара х), то смещение будет 

проходить с изменением угла наклона кривой производственных 

возможностей (рис.3, КПВ′). 

y 

кпв2 

кпв0 кпв1 

кпв кпв′ 

x 

y 

x 

Рис.2. Изменение условий производства 

только для обеих отраслей 

Рис.3. Изменение условий производства 

только для одной отрасли (товара) (x). 



Факторы, воздействующие на производственные возможности 

экономических субъектов принято подразделять на интенсивные и 

экстенсивные. 

Экстенсивные факторы – это факторы, позволяющие увеличить объемы 

производства товаров за счет большего расхода ресурсов. Например, 

большего привлечения природных ресурсов, увеличения численности 

рабочей силы.  

Интенсивные факторы – это те факторы, которые способствуют 

лучшему использованию имеющихся ресурсов и, тем самым, приводят к 

росту выпуска продукции. К примеру, внедрение достижений научно-

технического прогресса, улучшение управления и организация 

производственного процесса, повышение квалификации работников. 

  



Тема 2. Рынок потребителя  

Полезность (согласно кардиналистской (количественной) теории) – это 

удовлетворение, которое получают люди при потреблении блага. 

Общая (совокупная) полезность (TU) - это полезность, получаемая в 

результате потребления определенного объема блага (рис.4). Ее значение 

всегда положительная величина. 

𝐓𝐔𝐧 = ∑ 𝐌𝐔𝐧

𝐤

𝐧=𝟏

 

Предельная полезность (MU) – полезность, получаемая от 

потребления каждой последующей единицы блага (прирост общей 

полезности при потреблении каждой последующей единицы блага) (рис. 5). 

Значение предельной полезности может быть как положительной, так и 

отрицательной величиной. 

MUn = 
∆ 𝐓𝐔

∆ 𝐐
 = 

𝐓𝐔𝐧−𝐓𝐔𝐧−𝟏 

𝐐𝐧−𝐐𝐧−𝟏
    или    MUn = TUn′ 

где      TUn – общая полезность от благ после потребления n-ой 

единицы блага; 

TUn-1  - общая полезность от благ до потребления n-ой единицы блага. 

Q – количество потребленных благ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Общая полезность достигает своего максимального значения, когда 

предельная полезность становится равна нулю.  

Это вытекает из закона убывающей предельной полезности (первый 

закон Госсена): при непрерывном потреблении блага происходит 

насыщение данным благом, т. е. увеличивается общая полезность, но с 

MU 
TU 

Q 

U U 

Q 

Рис.4. Общая полезность  
Рис.5. Предельная полезность 

TU максимальна,  

когда MU = 0 



каждой новой единицей блага насыщение идет все более медленными 

темпами, так как уменьшается предельная полезность.  

В одном непрерывном акте потребления данного блага, каждая 

дополнительная единица блага приносит меньшую полезность потребителю 

по сравнению с предыдущим благом и первоначальным, в результате 

предельная полезность падает, а общая полезность растет. Максимум общей 

полезности достигается, когда предельная (дополнительная) полезность 

равна нулю (точка насыщения). 

Со снижением предельной полезности будет снижаться цена блага. 

Данное утверждение используется при объяснении механизма цено-

образования в неоклассической теории. 

Следует отметить, что закон убывающей предельной полезности в 

отдельных случаях может иметь исключения из общего правила, т.е. он носит 

относительный характер. Например, для коллекционера картин, который всю 

жизнь посвятил своему увлечению, предельная полезность каждого следу-

ющий картины может не снижаться, а, наоборот, увеличиваться, независимо 

от общего количества имеющихся картин. 

Закон равновесия на рынке потребителя (второй закон Госсена): 

равновесие на рынке потребителя возникает тогда, когда ему становится 

безразлично на какой товар потратить последнюю денежную единицу, то 

есть, когда отношения предельных полезностей к ценам одинаковы для всех 

благ, то есть 
𝐌𝐔𝒙

𝑷𝒙
 = 

𝐌𝐔𝒚

𝑷𝒚
 .  

В ординалистской (порядковой) теории под полезностью понимается 

предпочтение набора благ. Инструментом исследования полезности 

наборов является функция полезности и ее графическое отражение- кривая 

безразличия (рис.6). На графике кривые безразличия для независимых 

друг от друга благ, имеющие функцию полезности вида Кобба-Дугласа  

TU= (QX) (Qy) , где 

QX – количества блага Х, Qy- количество блага Y 



Кривая безразличия отражает совокупность наборов благ, между 

которыми потребитель не делает различий по степени удовлетворения 

потребности во благах, то есть каждый из этих наборов обеспечивает 

потребителю один и тот же уровень полезности.  

Точки на кривой безразличия показывают различные комбинации благ 

Х и Y с равнозначной общей полезностью 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Наклон кривой определяется предельной нормой замещения 

(MRSx,y), показывающей количество единиц блага, от которого потребитель 

должен отказаться, чтобы приобрести дополнительную единицу другого 

блага; измеряет желание потребителя обменять одно благо на единицу 

другого блага, при этом, не увеличивая и не теряя полезность. Это 

проявление 1 закона Госсена. 

MRSx,y = 
изменение следствия,т.е.изменение потребления блага 𝐲

изменение причины,т.е.изменение потребления блага 𝐱 
 = = 

∆𝐲

∆𝐱
 = 

𝐘𝐧 − 𝐘𝐧−𝟏

𝑿𝒏−𝑿𝒏−𝟏
   

 или  𝐌𝐑𝐒𝐱,𝐲 =
𝐌𝐔𝐱

𝐌𝐔𝐲
 

где  MUx – предельная полезность блага x, 

MUy. - предельная полезность блага y. 

Чем большим количеством блага X человек располагает, тем меньшим 

количеством товара Y он готов пожертвовать, чтобы получить больше товара 

U1 
I 

A 

U3 

U1 

U2 
U2 

U3 

Qx 

 

Qy 

 

Qx 

Qy 

Рис.6. Карта кривых безразличия Рис.7. Равновесие рационального потребителя 



x. Поэтому по мере движения вниз вдоль кривой безразличия значение 

предельной нормой замещения (MRSx,y) уменьшается. 

Чем дальше кривая безразличия находится от начала координат, тем 

больше у наборов благ совокупная полезность (рис.6, U3 > U1). 

Для субститутов функция полезности  имеет вид: 

TU= QX + Qy
 , где QX – количества блага Х, Qy- количество блага Y 

 

Для коплиментарных благ функция полезности вида функции 

Леонтьева:          TU=  min {QX\ ; Qy\} , где  

QX – количества блага Х, Qy- количество блага Y 

Бюджетная линия (I)– прямая линия, показывающая наборы благ, при 

покупке которых выделенный доход (бюджет) тратится полностью (рис. 7, 

I). Ее наклон равен отношению цен на эти блага (
𝑷𝒙

𝑷𝒚
). Функция бюджетной 

линии имеет вид: 

I = pxQx + pyQy, где 

I   – доход потребителя; 

px – цена блага x;  Qx   - количество в наборе блага x; 

py – цена блага y;  Qy   - количество в наборе блага y. 

При уменьшении дохода бюджетная линия смещается влево, а при 

увеличении дохода – смещается вправо.  

При изменении цены только одного из товаров происходит смещение с 

изменением наклона бюджетной линии. 

Если же происходит пропорциональное изменение цен на 

потребляемые товара, то возникает эффект изменения дохода, то есть вся 

линия смещается параллельно первоначальной.  

Закон равновесия на рынке потребителя (второй закон Госсена) в 

ординалистской теории полезности изображается в графической модели 

точкой касания бюджетной линии кривой безразличия (рис.7). В этой 

точке (точке равновесия потребителя) наклоны линий одинаковы, т.е. 



предельная норма замещения потребляемых благ равна отношению их 

цен. 

1)  I = pxx + pyy, 

2)  
𝐌𝐔𝒙

𝑷𝒙
 = 

𝐌𝐔𝒚

𝑷𝒚
  = 

𝐌𝐔𝒛

𝑷𝒛
 = λ  или   𝐌𝐑𝐒𝐱,𝐲 = 

𝑷𝒙

𝑷𝒚
 

  



Тема 3. Рыночный механизм 

Спрос – это готовность или желание потребителя купить товар в 

определенный период времени по определенной цене.  

Величина спроса (QD) – это количество товара, которое потребитель 

готов купить в данный момент времени по данной цене.  

Максимально возможная цена (резервная спроса) – это цена спроса, 

при которой величина спроса на товар равна нулю.  

Закон спроса: при прочих равных условиях потребитель при 

высоких ценах готов приобрести товаров меньше, чем при низких ценах.  

Графическая модель закона спроса представляет собой кривую с 

отрицательным наклоном (рис. 8). При изменении цены меняется величина 

спроса, то есть движение происходит исключительно по кривой. 

В результате воздействия неценовых факторов (ожиданий потребителя, 

изменения вкусов потребителей, ажиотажа, изменения цен на другие товары, 

налогов, субсидий, эффекта Веблена-престижности и др.) спрос на товар 

может увеличиться (график спроса смещается вверх - вправо) (D2) или 

уменьшиться (график смещается вниз - влево) (D3) (рис.8).  

Существует исключение из закона спроса. Это товары Гиффена (рис.9). 

К ним относят, например: картофель, черный хлеб в России, рис – в Японии. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Эластичность спроса по цене (Ep) – это реакция (чувствительность) 

величины спроса на изменение цены на данный товар. Данный показатель 

всегда отрицательная величина. Он показывает: насколько процентов 
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P 

D3 

 

D1 

 

D2 

Q 

P 

Рис.8. Изменение спроса под 

воздействием неценовых факторов 

Рис.9. Исключение из закона спроса 

(благо Гиффена) 



увеличилась (уменьшилась) величина спроса на товар при уменьшении 

(увеличении) цены на данный товар на 1 %.  

Точечная эластичность (для линейной зависимости  Qd=a-b*P):  

𝐄𝐃 =
𝐐𝐧−𝐐𝐧−𝟏

𝐐𝐧−𝟏
   :  

𝐏𝐧−𝐏𝐧−𝟏

𝐏𝐧−𝟏
  = 

∆𝐐

𝐐
 : 

∆𝐏

𝐏
 = 

процентное изменение величины спроса

процентное изменение цены на товар
 

 

𝐄𝐃 =
−𝒃𝑷

𝒂−𝒃𝑷
    

 

Дуговая эластичность или формула центральных точек (для 

нелинейной зависимости): 

𝐄𝐃 =
𝐐𝐧−𝐐𝐧−𝟏

(𝐐𝐧+𝐐𝐧−𝟏):𝟐
   :  

𝐏𝐧−𝐏𝐧−𝟏

(𝐏𝐧+𝐏𝐧−𝟏):𝟐
. 

Хотя показатель и представляет собой отрицательную величину, в 

задачах и ответах указывается значение показателя по модулю. Но при 

вычислениях нужно это помнить. 

Эластичность спроса по цене тесно связана с доходом (выручкой) 

продавца, являющимся одновременно фактическими расходами потребителя. 

При эластичном спросе с уменьшением цены на товар увеличивается 

выручка продавца (расходы потребителя), а при неэластичном спросе, то 

есть, когда потребитель уже насыщен товаром, с уменьшением цены на 

товар  выручка продавца тоже уменьшается (рис. 10).  

Если Ep > |-1| и p ↓, то TR ↑; но если Ep < |-1| и p ↓, то TR ↓. 
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E > |-1| 
эластичный спрос 

 

0 < E< |-1| 
неэластичный 

спрос D 
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Q 

Рис.10. Влияние ценовой эластичности спроса на выручку продавца 

E = |-1| 

 

TR (выручка или 

доход продавца)  

достигает максимума 

при E = |-1| 



 Определить параметры цены и объема для единичной 

эластичности в случае линейной зависимости можно следующим 

образом: Р = a/2b    Qd = a/2 

Перекрестная эластичность спроса по цене (Epj) – это изменение 

величины спроса на данный товар (Qi) из-за изменения цены на другой 

товар(Pj). Epj показывает, насколько % и как изменилась величина спроса на 

товар при изменении цены на другой товар на 1 %.  

𝐄𝐏𝐣 =
𝐐𝐢𝐧−𝐐𝐢𝐧−𝟏

𝐐𝐢𝐧−𝟏
 :

𝐏𝐣𝐧−𝐏𝐣𝐧−𝟏

𝐏𝐣𝐧−𝟏
 =

∆𝐐𝐢

𝐐𝐢
 :

∆𝐏𝐣

𝐏𝐣
= 

процентное изменение величины спроса на товар 𝒊 

процентное изменение цены другого товара (𝒋)
 

Если коэффициент перекрестной эластичности по цене: 

𝐄𝐏𝐣 > 0, то рассматриваемые товары являются взаимозаменяемыми 

товарами (субститутами); 

𝐄𝐏𝐣 < 0, то имеем дело с товарами комплиментами, то есть с 

товарами, которые дополняют друг друга; 

𝐄𝐏𝐣 = 𝟎,  то товары являются независимыми друг от друга. 

 

Эластичность спроса по доходу (EI) – это реакция (чувствительность) 

величины спроса(Q) на изменение дохода потребителя (I) на 1 %.  

Точечная эластичность (для линейной зависимости): 

𝐄𝐈 =
𝐐𝐧−𝐐𝐧−𝟏

𝐐𝐧−𝟏
   :  

𝐈𝐧−𝐈𝐧−𝟏

𝐈𝐧−𝟏
  = 

∆𝐐

𝐐
 : 

∆𝐈

𝐈
 = 

процентное изменение величины спроса

процентное изменение дохода покупателя
 

Если коэффициент эластичности по доходу: 

𝐄𝐈 > 0, то при увеличении дохода величина спроса на товар также 

возрастает. Потребитель имеет дело с товарами высшей категории 

(высококачественными или нормальными товарами). 

𝐄𝐈 < 0, то с увеличением дохода потребителя величина спроса на 

товар уменьшается. Потребитель имеет дело с товарами низшей 

категории (низкокачественными товарами).  

𝐄𝐈 = 𝟎, то величина спроса на товар не реагирует на изменение дохода. 

Предложение – это готовность или желание продавца предложить 

товар  или услугу на рынке в данное время по определенной цене.  



Величина предложения (QS) – это количество товара, которое 

продавец готов вынести на рынок в данный момент времени по данной цене.  

Цена предложения не может быть равна нулю, так как на производство 

товара были затрачены ресурсы (рис. 11).  

Закон предложения: при прочих равных условиях с ростом цены 

объем предложения увеличивается, со снижением цены объем 

предложения снижается (рис.11).  График имеет положительный наклон. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

В результате воздействия неценовых факторов (ожиданий продавца, 

изменения цен на товары и ресурсы; налогов, субсидий, погодных условий, 

рекламы и др.) предложение товара может увеличиться (график 

предложения смещается вниз ВПРАВО)(S2) или уменьшиться (график 

смещается вверх ВЛЕВО)( S3) (рис. 12). 

 

Эластичность предложения по цене (Ep) – это реакция 

(чувствительность) величины предложения на изменение цены на данный 

товар. Данный показатель всегда положительная величина. Он показывает: 

насколько % увеличилась (уменьшилась) величина предложения на товар 

при увеличении (уменьшении) цены на данный товар на 1 %.  

Точечная эластичность (для линейной зависимости):  

𝐄𝐒 =
𝐐𝐧−𝐐𝐧−𝟏

𝐐𝐧−𝟏
   :  

𝐏𝐧−𝐏𝐧−𝟏

𝐏𝐧−𝟏
  = 

∆𝐐

𝐐
 : 

∆𝐏

𝐏
 = 

процентное изменение величины предложения

процентное изменение цены на товар
 

Дуговая эластичность или формула центральных точек (для 

нелинейной зависимости): 

увеличение 
S2 

уменьшентие 

S3 

S1 

Издержки  

S 

Q 

P 

Q 

P 

Рис.11. График предложения.  
Рис.12. Изменение предложения под 

воздействием неценовых факторов 



ES =
Qn−Qn−1

(Qn+Qn−1):2
   :  

Pn−Pn−1

(Pn+Pn−1):2
. 

 

Равновесие на рынке товара – это такое состояние рынка, при 

котором для данного уровня цены объем спроса равен объему предложения 

(QD = QS). Сравнивать можно только либо прямые функции, либо только 

обратные. 

Равновесие выгодно и продавцам, и покупателям, потому что при 

продаже товара по равновесной цене возникают излишки у продавцов и 

потребителей (рис.13).  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Излишки покупателя (∆ PEP1E) = ½ *QE*(pмаксимальная спроса -pравновесная) 

 

Излишки продавца (∆ PEEP2)  = ½ *QE*(pравновесная - p минимальная 

предложения) 

Выручка (валовой доход) продавца ((□OPEEQE) = TR = Q*P, 

Одновременно выручка является фактическими расходами покупателя. 

(рис.14). Планируемые расходы покупателя делятся на излишки покупателя и 

фактические расходы покупателя. 

При установлении цены ниже цены рыночного равновесия (P < PE) 

возникает избыток спроса(QD > QS), то есть дефицит товара (Qдефицита = QD - 

0 

Излишки покупателя (∆ PEP1E) 

 

 

E 

P2 

P1 

PE 

QE 
Q 

S 

D 

P 

Излишки продавца 

 (прибыль) (∆ PEEP2) 

Издержки  продавца 

(□OP2EQE) = TC 

Рис.13. Равновесие на рынке товара 

P1 – максимальная цена 

спроса, при которой  

 QD =0 

P2 - минимальная цена 

предложения , при 

которой QS =0 

TR – выручка продавца 

(расходы покупателя) 

(□OPEEQE) = Q*P 



QS); а при цене выше равновесной цены (P > PE)  – избыток предложения(QD 

< QS), то есть перепроизводство товара (Qперепроизводства = QS – QD). 

 

Планируемые расходы покупателя

E

S

QEO

D

P

PE

A

B

S  OPEEQE
= Фактические 

расходы покупателя  = QE*PE

S∆ BEPE
= Выигрыш 

покупателя

 
 

 

Пример решения задачи. 

Кривая спроса на товар задана функцией: PD=19–0,25Q, а кривая 

предложения данного товара: QS=6р-24. Определите для условий равновесия 

на рынке товара значения: равновесного объема, выручку продавца и 

излишки (выгоду) покупатели и продавца; как изменится равновесие, если 

будет введен налог в размере 2 ден. ед. для каждого урловня продаж. 

1. Равновесие на рынке товара предполагает, что QD = QS.  Сравнивать 

можно только либо прямые, либо только обратные функции. Поэтому 

необходимо преобразовать функцию спроса от цены в функцию спроса от 

количества продукции. 

QD = 76 -4р 

2. Приравниваем прямые функции спроса и предложения и находим 

равновесный уровень цены на товар. 

76 -4р = 6р - 24 

РЕ = 10 (ден.ед.) 

3. Полученное значение цены подставляем в функцию либо спроса, 

либо предложения и находим равновесный объем продаж товара  

QЕ = 76 – 4*10 = 36 (шт.) 

Рис.14. Планируемые расходы покупателя 



4. Выручка продавца находится по формуле: TR = Q*p 

TR = Q*p = 36*10 =360 (ден. ед.) 

5. Излишек покупателя определяем по формуле: 

½ * QЕ * (pmax  спроса – pЕ) = 1/2 * 36 * (19 - 10) = 162 (ден.ед.) 

pmax  спроса при  QD =0, 

следовательно, 0 = 76 -4р → pmax  спроса = 19 

6. Излишек продавца первоначально составлял: 

½ * QЕ * (pЕ - p min предложения) = 1/2 * 36 * (10 – 4) = 108 (ден.ед.) 

p min предложения - это цена при  QS =0 

следовательно, 0= 6p - 24 →p min предложения = 4  (ден.ед.). 

7. Налог обычно устанавливается для продавца, так как у него легче 

всего изымать налог. Следовательно, из двух функций будет изменяться 

только функция предложения. При этом нужно помнить, что при введении 

налога для продавца цена уменьшается, а для покупателя – фактически 

увеличивается. 

Новое равновесие находится путем сравнения первоначальной 

функции спроса и новой функции предложения: QD = Q′S 

Q′S = 6(p -2) – 24 = 6р -36 

76 -4р  = 6р -36 

10р = 112 

Р′Е = 11,2 (ден.ед.) 
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Рис.15. Первоначальное и после введения налога  равновесие на рынке товара 

S′ 

9,2 

налог 2 д.ед. 



 

 

При нахождении нового равновесного объема продаж, лучше 

равновесный уровень цены подставлять в неизменившуюся функцию, в 

данном случае в функцию спроса. 

Q′Е = 76 – 4*11,2 = 31,2(шт.) 

Схематично модель равновесия будет выглядеть следующим образом 

(рис.15) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

При регулировании рынка товара с помощью косвенных налогов 

налоговая нагрузка  распределяется между покупателями и продавцами. 

Величина налоговой нагрузки участника торговой сделки зависит от ценовой 

эластичности спроса и предложения. Если спрос на товар менее эластичен, 

чем предложение товара (ED < ES) (то есть график спроса более «крутой», чем 

график предложения), основная налоговая нагрузка приходится на 

покупателей (рис. 16.розовый цвет). Если же спрос на товар более эластичен, 

чем предложение товара (ED > ES) (то есть график спроса более пологий, чем 

график предложения), основная налоговая нагрузка приходится на продавцов 

(рис. 17. голубой цвет). 
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Рис.16. Распределение налоговой 

нагрузки при ED <ES 

Рис.17. Распределение налоговой 

нагрузки при ED >ES 



Тема4. Производственная функция 

Производственная функция (Q или ТР) показывает зависимость 

между максимальным объемом производимой продукции и физическими 

расходами ресурсов при данном уровне технологии. Она отражает 

возможные варианты сочетания ресурсов, обеспечивающих получение 

одного и того же объема выпуска продукции. 

Технология – это определенная устойчивая комбинация факторов 

производства (то есть пропорции соединения работников с капиталом, 

природными ресурсами и информацией). 

Изокванта – это графическое изображение производственной 

функции. Наиболее распространена изокванта функции Кобба-Дугласа вида: 

Q = A*Kα *Lβ , где 

Q – объем производимой продукции (выпуск продукции); 

A – линейный коэффициент; 

K – количество используемого капитала; 

L – количество используемого труда; 

α – показывает на сколько % изменится выпуск продукции, если 

затраты капитала изменятся на 1% (0<α<1); 

β - показывает на сколько % изменится выпуск продукции, если 

затраты труда изменятся на 1% (0<β<1), т.е. α и  β - коэффициенты 

эластичности объема выпуска по капиталу и труду. 

Наклон изокванты характеризуется предельной нормой 

технологического замещения (MRTSL,K), которая показывает количество 

единиц одного ресурса, от которого производитель должен отказаться, чтобы 

приобрести и израсходовать дополнительную единицу другого ресурса, не 

изменяя при этом объем выпуска. 

MRTSL,K = 
уменьшение расхода капитала

увеличение расхода труда
 =-  

∆𝐊

∆𝐋
  = 

𝐊𝐧 − 𝐊𝐧−𝟏

𝐋𝐧 −𝐋𝐧−𝟏
; 

или 

MRTSL,K = 
𝑴𝑷𝑳

𝑴𝑷𝑲
 , где 



MPL – предельный (дополнительный) продукт, полученный в 

результате использования дополнительной единицы труда  = (
𝐓𝐏𝐧 − 𝐓𝐏𝐧−𝟏

𝐋𝐧 − 𝐋𝐧−𝟏
=

 
∆𝐓𝐏

∆𝐋
); 

MPK. - предельный (дополнительный) продукт, полученный в 

результате использования дополнительной единицы капитала  = (
𝐓𝐏𝐧 − 𝐓𝐏𝐧−𝟏

𝐊𝐧 − 𝐊𝐧−𝟏
=

 
∆𝐓𝐏

∆𝐊
); 

L – количество используемого ресурса «труд»; 

K - количество используемого ресурса «капитал». 

APL. - средний продукт, полученный от использования единицы труда 

(производительность труда) = 
𝐓𝐏

𝐋
 или Q/L; 

APK. - средний продукт, полученный от использования единицы 

капитала (производительность капитала) = 
𝐓𝐏

𝐊
 или Q/К.  

В длительном периоде (LR) в результате увеличения расхода ресурсов 

увеличивается и объем выпуска продукции, но отдача (эффект) от 

увеличения масштабов производства может быть и положительной, и 

постоянной, и отрицательной. 

В коротком периоде (SR)часть ресурсов постоянна, а часть – может 

изменяться. Поэтому ресурсы подразделяются на две группы: постоянные и 

переменные. Производственная функция короткого периода показывает 

выпуск продукции, который может осуществлять предприятие за счет 

изменения только количества переменного ресурса при данном количестве 

постоянного ресурса. Однако увеличение количества переменного ресурса 

рано или поздно приведет к сокращению предельного продукта(MP) и 

среднего продукта от этого ресурса (AP).  

Закон убывающей производительности ресурса (убывающей отдачи 

от переменного ресурса): начиная с определенного момента, 

последовательное присоединение единиц переменного ресурса к 

неизменному (фиксированному) ресурсу дает уменьшающийся 



добавочный (предельный) продукт в расчете на каждую последующую 

единицу переменного ресурса (рис.18).  

Общий продукт (ТР или Q) достигает своего максимума, когда 

предельный продукт (МР) равен нулю (.MPL = 0, точка С). До тех пор, пока 

предельный продукт имеет положительное значение, целесообразно 

увеличивать расход переменного ресурса. К моменту, когда дополнительный 

(предельный) продукт станет равен средней производительности 

переменного ресурса (рис.18. MPL=APL, точка В), производство достигает 

экстенсивного предела использования постоянного (фиксированного) 

ресурса (т.е. все единицы постоянного ресурса задействованы в 

производственном процессе). После этого средний продукт, т.е. 

производительность переменного ресурса, начинает уменьшаться. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Изокоста (линия равных затрат) (C) – это прямая линия, отражающая 

множество комбинаций ресурсов, которые могли бы быть приобретены 

предприятием при определенной сумме денежных расходов.  

C = w*L + r*K  

 (где w – цена труда (PL); L – затраты труда; r – цена капитала (PK); K – 

затраты капитала). Наклон изокосты равен отношению цен на эти ресурсы 

(
 𝒘

𝒓
). 
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Рис.18. Закона убывающей отдачи от переменного ресурса. 

Когда предельный продукт 

достигает нулевого значения, 

все возможности постоянного 

ресурса исчерпаны, т.е. 

наступил интенсивный 

предел использования 

постоянного ресурса 

MPL = 0, точка С 

APL > 0 и уменьшается 



В точке касания изокосты и изокванты наступает минимизация 

издержек производства. Это происходит, когда MRTSLK = 
 𝒘

𝒓
. Из этого 

вытекает правило, используемое при выборе технологии производства 

продукции: если на рубль, вложенный в рабочую силу, может быть 

получен больший прирост продукции, чем на рубль, вложенный в 

капитал, то следует использовать больше труда и меньше капитала до 

тех пор, пока вложения в оба ресурса не станут равны.  

Издержки производства принято классифицировать. 

По методу оценки и источнику ресурсов  выделяют внешние (явные) 

издержки и внутренние (неявные, скрытые) издержки. 

Внешние (явные, бухгалтерские) издержки производства – это 

издержки, связанные с приобретением ресурсов у внешних по отношению к 

фирме поставщиков, не являющихся собственниками предприятия. Оценка 

осуществляется по цене приобретения ресурса. К ним относятся затраты на 

сырье и материалы, оплата труда наемных работников, арендная плата за 

арендуемое имущество, земельная рента, проценты по кредиту и т.п.  

Внутренние (неявные, скрытые) издержки производства - это 

издержки, связанные с использованием ресурсов собственника фирмы. Это 

денежные доходы, которые могли бы быть получены от альтернативного 

использования удерживаемых ресурсов, то есть затраты собственных 

неоплаченных ресурсов. К ним относится, например, арендная плата, 

которую собственник здания мог бы получать, если бы сдавал это здание в 

аренду другой фирме.  Также элементом неявных издержек является 

нормальная прибыль, под которой понимается вознаграждение 

предпринимателя за предпринимательский талант. Экономические 

издержки – это стоимость всех отвлекаемых для данного производства 

ресурсов, т. е. сумма внешних и внутренних издержек. 

Экономическая прибыль – представляет собой разность между 

выручкой и экономическими издержками. Бухгалтерская прибыль – это 

разность между выручкой и внешними издержками. 



По реакции издержек на изменение объема производства продукции 

различают постоянные и переменные издержки.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Постоянные издержки (FC или TFC) – издержки производства, 

величина которых не меняется при изменении объема выпуска продукции. 

Они связаны с самим фактом существования предприятия (амортизационные 

отчисления, арендные и рентные платежи, проценты по кредиту, оплата 

труда руководящих работников предприятия, оплата коммунальных услуг и 

т.п.). Характерны для мгновенного и короткого периодов (рис.19). В 

мгновенном периоде все издержки постоянные. Средние постоянные 

издержки: AFC = 
𝑭𝑪 

𝑸
 (рис.20). 

Переменные издержки (VC или TVC) - издержки производства, 

величина которых меняется при изменении объема выпуска продукции. Это 

затраты, связанные с использованием сырья, материалов, оплатой труда 

основного персонала и др. Переменные издержки характерны для короткого 

и длительного периодов. В длительном периоде все издержки переменные. 

Средние переменные издержки: AVC = 
𝑽𝑪 

𝑸
 (рис. 20). 

Общие (совокупные) издержки складываются из постоянных и 

переменных издержек: TC = VC + FC. Средние общие издержки: ATC = 

FC 

TC 

VC 

MC 

B 

A 

Q2 Q1 

ATC 

AVC 

FC 

AFC 

Q 

C 
C 

Q 

Рис.19. Общие, постоянные и 

переменные издержки Рис.20. Средние и предельные издержки 



𝑻𝑪 

𝑸
или ATC = AVC + AFC. Минимальные значения средних общих и средних 

переменных издержек наступают при разных объемах производства 

продукции (рис.20, Q1 < Q2, ATCmin (точкаВ) находится на графике правее 

AVCmin (точка А). Это означает, что, когда AVC увеличиваются, ATC 

могут еще уменьшаться.  

Если издержки приводятся в виде математической функции, то все  

члены уравнения, содержащие Q, относятся к переменным издержкам, а 

члены, представленные цифрами, - к постоянным издержкам. Например,  

TC = 5Q3  + 7 Q2 +2Q +167. 

 

 

Предельные издержки (МС) – это прирост общих издержек, 

вызванный увеличением объема выпуска продукции на единицу: 

MC = 
∆𝐓𝑪

∆𝐐
  =  

𝐓𝐂𝐧 − 𝐓𝐂𝐧−𝟏

𝐐𝐧 − 𝐐𝐧−𝟏
 или  МС = ТС′ 

или 

MC = 
∆𝐕𝑪

∆𝐐
  =  

𝐕𝐂𝐧 − 𝐕𝐂𝐧−𝟏

𝐐𝐧 − 𝐐𝐧−𝟏
 или   МС = VC′ 

Предельные издержки позволяют установить момент достижения 

максимальной прибыли (минимизации убытка) и построить график 

предложения продукции предприятия при совершенной конкуренции. 

Предложение продукции предприятия – это часть графика MC от AVCmin, 

т.е. от точки А (Q1) на рис. 20. Максимум прибыли предприятие достигает 

при равенстве предельных издержек и предельной (дополнительной) 

выручки, т. е. когда MC = MR. 

MR =  
∆𝐓𝐑

∆𝐐
  =  

𝐓𝐑𝐧 − 𝐓𝐑𝐧−𝟏

𝐐𝐧 − 𝐐𝐧−𝟏
 или  MR = TR′  

В условиях совершенной (чистой) конкуренции максимум прибыли 

предприятие достигает при равенстве предельных издержек, дополнительной 

выручки и цены выпускаемого товара, (т. е. когда MC = MR = P). При всех 

остальных типах рынка максимизация прибыли наступает при условии 

FC VC 



равенства предельных издержек и предельного дохода, то есть при MC = 

MR.  

Пример решения задачи. 

1. Фирма, функционирующая в условиях совершенной конкуренции, 

имеет функцию общих издержек: TC=4Q2+3Q+150 , где Q - объем 

производства, в тыс. штук. Рыночная цена продукции составляет 75 рублей. 

Определите величину прибыли и выручку фирмы  при  максимизации 

прибыли (тыс. руб.). 

Решение: 

Оптимальный объем производства, обеспечивающий максимизацию 

прибыли, предполагает выполнение равенства: MC = MR. При совершенной 

конкуренции это условие несколько шире: MC = MR = P или MC = P. 

Уровень цены известен. Находим значение предельных издержек. 

MС = TC′ 

MC = 8Q + 3 

Находим величину объема производства продукции фирмой.  

8Q + 3 = 75 

Q = 9 (тыс. штук) 

Выручка фирмы при максимизации прибыли составит: 

TR = Q*P = 9000 * 75 =675000 (руб.) = 675 (тыс.руб.) 

Прибыль находится по формуле: 

Pr = TR - TC 

Pr = 675 – (4*92 + 3*9 + 150) =675 – 501 =174 (тыс.руб.) 

 

2. Фирма по производству пластиковых окон использует пять 

работников. Если средний продукт труда равен 25 единицам в день, а 

заработная плата каждого работника составляет 1000 рублей в день, 

постоянные издержки 2000 рублей. Определите средние издержки 

производства одного пластикового окна (рублей.). 

Решение: 



Средние издержки (АС или АТС) рассчитываются по формуле: 

АТС = ТС/ Q 

Для определения этого показателя необходимы значения  общих 

издержек за день и объем производства. Используем следующие формулы: 

ТС = VC + FC 

VC = АVC * Q 

АРL = Q/L 

VC = 1000 руб. *5 чел. = 5000 руб. 

ТС = 5000 руб. + 2000 руб. = 7000 руб. 

25ок. = Q/ 5чел. 

Q = 25 ок. * 5 чел. =125 ок. 

Определяем средние издержки производства одного окна: 

АТС  = 7000 руб. / 125 ок. = 56 руб. на одно окно. 

 

 

  



Тема 5. Рынок ресурсов  

К ресурсам относятся блага, используемые при производстве других 

благ. Это трудовые услуги (труд), капитал, природные ресурсы, информация 

и предпринимательская способность. 

Многие ресурсы (здания, сооружения, техника, земля) используются 

длительное время. По ним, помимо цен за использование ресурса за единицу 

времени (час, день, месяц, год), рассчитывается еще одна цена – цена за весь 

срок использования ресурса. Ее принято называть дисконтированной. 

Дисконтированная стоимость (капитальная цена) ресурса (PV)– 

это нынешняя ценность услуг ресурса за весь срок службы ресурса. Она 

показывает: сколько необходимо денежных средств для приобретения 

ресурса в настоящее время. Это максимальная цена, по которой 

производитель может приобрести услуги ресурса за весь период его 

использования: 

PV = ∑ Rt ∗ (1 + d)−tn

t=1
  , где 

t – номер года использования ресурса; 

n – количество лет использования ресурса, лет; 

d – ставка дисконтирования (часто устанавливается на уровне ставки 

ссудного процента), %; 

R –  доход предприятия за год, ден.ед. 

Целесообразность приобретения ресурса (инвестирования) 

определяется исходя из чистой дисконтированной стоимости (NPV). 

Чистая дисконтированная стоимость (NPV) – чистая сегодняшняя 

ценность ресурса: 

NPV = PV – I, где 

I – инвестиции на приобретение ресурса. 

Если NPV > 0, то инвестиционный проект выгоден, инвестирование 

принесет больше отдачу, чем вложение денег в банк при ставке процента, 

равной ставке дисконта. Соответственно, инвестиции нецелесообразны при 

NPV < 0. 



Пример решения задачи: 

Какое решение примет руководство фирмы об инвестировании 

капитала в новое оборудование, если известны следующие условия: 

Цена оборудования, установленная производителем - поставщиком, 

равна 900 млн. руб. Предполагается использовать приобретаемое 

оборудование 3 года. Ожидается, что инвестиционные вложения в 

оборудование принесут следующий доход: 

в 1-й год эксплуатации - 400 млн. руб.; 

во 2-й год        - 350 млн. руб.; 

в 3-й год        - 300 млн. руб. 

Процентная ставка (ставка дисконта) установлена на уровне 5%. 

Решение: 

Оценка эффективности инвестиционного решения осуществляется 

исходя из значения NPV (чистой дисконтированной стоимости):  

NPV = PV – I, 

то есть от дисконтированной (приведенной) стоимости отнимается 

цена  приобретаемого оборудования (инвестиции) 

Формула дисконтированной стоимости определяется по формуле: 

PV = ∑ 𝐑𝐭 ∗ (𝟏 + 𝐝)−𝐭𝐧
𝐭=𝟏  

или 𝐏𝐕 =
𝐱𝐧

(𝟏+𝐫)𝐧
  где х -доход, n-годы, r -процентная ставка 

Дисконтированная стоимость данного оборудования равна: 

PV = 400/1,05 + 350/1,052 + 300/ 1,053 =  

= 380,95 + 317,46 + 259,15 = 957,56 (млн. руб.)  

Чистая дисконтированная стоимость составила: 

NPV  = 957,56 – 900 = 57,56 (млн. руб.) 

Чистая дисконтированная стоимость имеет положительное значение. 

Следовательно, целесообразно покупать данное оборудование по 

предложенной цене. 

Рынок финансового капитала. 



Цена финансового капитала – это ставка ссудного процента. Различают 

номинальную (i) и реальную (r) ставку ссудного процента.  

Номинальная ставка ссудного процента (i) – величина процента, 

устанавливаемая за пользование кредитом (т.е. названная величина). 

Реальная ставка ссудного процента (r) – расчетный показатель. Это 

скорректированный номинальный ссудный процент:r = 
𝐢 − 𝛑

𝟏 + 𝛑
, где π – темп 

инфляции(формула Фишера).В условиях ползучей (умеренной) инфляции (до 

10% в год) может быть использована упрощенная формула: r = i – π.  

Номинальная ставка процента всегда положительная величина, а 

реальная ставка может принимать и отрицательное значение. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Спрос на финансовый капитал (инвестиции) находится в обратной 

зависимости с динамикой ставки ссудного процента, а предложение – в 

прямой зависимости (рис.21).  

Рынок земли. 

Цена земли определяется спросом на земельные ресурсы. 

Предложение земли в силу своей абсолютной неэластичности (график 

предложения представляет собой вертикальную линию) в установлении 

цены на землю не принимает участие.  

Цена земли = 
земельная рента∗𝟏𝟎𝟎

реальный ссудный процент
. 

Чаще всего землю не продают, предоставляют в аренду. 

Монополистическая рента (арендная плата) представляет собой 

сумму земельной ренты, амортизации по капиталу, находящемуся на данном 

земельном участке, и денежного выражения процентов на вложенный 

SI 

DI 

I 

r 

Рис.21. Предложение и спрос 

на инвестиции 



капитал. Абсолютная рента устанавливается для всех земельных участков. 

Дифференциальная рента 1 уплачивается во всех отраслях с участков 

среднего и лучшего качества. Дифференциальная рента 2 уплачивается 

только в аграрном секторе и с тех участков, на которых осуществлялись 

капиталовложения. 

Рынок труда 

Спрос на труд находится в обратной зависимости со ставкой 

заработной платы, а предложение – в прямой зависимости, подобно 

финансовому капиталу (см. рис.21).  

Номинальная заработная плата (wном.) – это доход от труда, 

измеренный в денежном выражении.  

Реальная заработная плата (wреал.) – это количество товаров и 

услуг, которое можно приобрести на номинальную заработную плату. 

wреал. = 
𝐰ном

𝐩товара

 . Работник, устраиваясь на работу, принимает решение о найме, 

исходя из реальной заработной платы. 

 

  



Тема  6. Провалы рынка («фиаско рынка»)  

Провалы рынка («фиаско рынка») – это случаи, когда рынок 

оказывается не в состоянии обеспечить эффективное использование 

ресурсов. К ним относятся: монополия, внешние эффекты, общественное 

благо, несовершенная информация.  

Общественное благо – это такое благо, которое потребляется 

коллективно всеми гражданами независимо от того, платят люди за него 

или нет. Оно отличается неизбирательностью и неисключаемостью в 

потреблении, а также тем, что между потребителями нет конкуренции за 

получение данного блага. Производится государством. 

Внешние эффекты (экстерналии) – это издержки или выгоды от 

рыночных сделок, не получившие отражение в ценах. Эти издержки 

(выгоды) возникают у третьих лиц, не участвовавших в сделке. При 

положительном эффекте имеет место недопроизводство товара по 

сравнению с эффективным объемом производства, а при отрицательном – 

перепроизводство товара.  

Монополия продает свой товар выше цены рыночного равновесия и 

может использовать ценовую дискриминацию, то есть продавать свою 

продукцию по более чем одной цене.  

Выделяют три степени ценовой дискриминации. 1 (совершенная) 

степень ценовой дискриминации предполагает, что каждая единица товара 

продается по цене своего спроса. При этом продавец полностью 

присваивает себе излишек покупателя. 

 2-ая степень дискриминации предусматривает формирование партии 

товаров и установление цен в зависимости от объема покупки. 

3-я степень дискриминации предусматривает разделение покупателей 

на группы и рынки (сегментацию рынка) и установление своих цен для 

каждого из них. 

 

  



Тема 7. Показатели национальной экономики 

Валовой внутренний продукт (ВВП) представляет собой совокупную 

рыночную стоимость объема конечного производства товаров и услуг, 

созданных в течение года на территории страны с использованием факторов 

производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам (т.е. 

созданный резидентами страны).  

Различают номинальный и реальный ВВП. Номинальный ВВП 

отражает объем национального производства в ценах текущего года, т.е. на 

момент производства этого объема продукции. Реальный ВВП представляет 

собой общую рыночную стоимость товаров и услуг, измеренную в 

постоянных ценах базового периода.  

ВВПреал. = 
ВВП ном.

дефлятор
. 

Дефлятор ВВП рассчитывается на основе индекса Пааше, где весами 

являются объемы текущего года:  

Дефлятор = 
∑ 𝐐𝐢𝐭∗𝐏𝐢𝐭

∑ 𝐐𝐢𝐭∗𝐏𝐢𝟎
. 

Индекс потребительских цен (ИПЦ) рассчитывается по индексу 

Ласпейреса, где весами являются объемы базового года: 

ИПЦ = 
∑ 𝐐𝐢𝟎∗𝐏𝐢𝐭

∑ 𝐐𝐢𝟎∗𝐏𝐢𝟎
. 

Потенциальный ВВП – это максимально возможный реальный ВВП 

при полной занятости (т.е. в экономике присутствует только естественная 

безработица) и стабильных ценах (в условиях (ползучей) инфляции, т.е. темп 

инфляции составляет не более 10%). 

При расчета ВВП исключаются двойной счет, то есть учитывается 

стоимость только конечных продуктов, а стоимость промежуточных 

продуктов не принимается во внимание, и непроизводительные сделки 

(купля- продажа ценных бумаг, трансферты, продажа подержанных вещей и 

операции, производимые в домашнем хозяйстве).  

Трансферт (Tr) – это передача части дохода экономическому субъекту 

безвозмездно. Данные денежные средства не заработаны получателем, а 



переданы ему в результате перераспределения дохода (стипендии, пенсии, 

пособия по безработице, выплаты по социальному и медицинскому 

страхованию).  

ВВП можно рассчитать 3-я способами: производственным, по 

расходам и по доходам.  

При подсчете ВВП производственным методом суммируется 

стоимость, добавленная на каждой стадии производства конечного продукта. 

Добавленная стоимость — это разница между рыночной стоимости 

продукции, произведенной организацией, и стоимостью потребленных 

сырья и материалов, приобретенных у поставщиков (т.е. материальных 

внешних затрат).  

Метод по расходам предполагает суммирование расходов на 

приобретение конечной продукции всеми хозяйствующими субъектами в 

экономике. По сути это совокупный спрос (AD): Y = C + I + G + NX,    где 

C - личные потребительские расходы, не включают расходы на покупку 

жилья. 

I - валовые частные инвестиции Валовые частные инвестиции 

представляют собой сумму чистых инвестиций и амортизации. Чистые 

инвестиции увеличивают запас капитала в экономике. Включают расходы 

домохозяйств на покупку жилья. 

G - государственные закупки товаров и услуг. 

NX – чистый экспорт. Он рассчитывается как разность между 

стоимостью экспортируемых товаров и услуг и стоимостью импортируемых 

товаров и услуг (Ex - Imp). 

Формирование ВВП по доходам (распределительный метод) 

осуществляется путем суммирования первичных доходов, выплаченных из 

добавленной стоимости производственными единицами-резидентами. 

Фактически это совокупное предложение (AS). Он включает в себя: оплату 

труда наемных работников до выплаты налогов и отчислений 

работодателей на социальное страхование; налоги на производство и 



импорт за вычетом субсидий (чистые косвенные налоги) (Т); валовую 

прибыль и валовые смешанные доходы (или чистую прибыль и чистые 

смешанные доходы) и потребление основного капитала (амортизацию) (А).  

На основе  ВВП рассчитываются: чистый внутренний продукт (ЧВП), 

национальный доход (НД), личный доход (ЛД) и личный располагаемый 

доход (ЛРД). 

ЧВП = ВВП – Амортизация. 

НД= ВВП- амортизация - косвенные налоги. 

ЛД = НД - взносы на социальное страхование – нераспределенная 

прибыль предприятий – налоги на прибыль предприятия + трансферты – 

процентные доходы бизнеса + личные доходы в виде процентов, в т.ч. % по 

государственному долгу. 

ЛРД = ЛД – личные налоги.  

ЛРД распределяется между  потреблением (С) и сбережениями (Sp );  

 

  



Тема 8. Макроэкономическая нестабильность 

Экономическим циклом называется промежуток времени между 

двумя одинаковыми состояниями экономической конъюнктуры. В структуре 

короткого и среднего цикла выделяют четыре фазы: спад (сжатие, рецессия), 

экономическая депрессия (дно), оживление и подъем; а  длинной волны  – 

две фазы (повышательную и понижательную). 

Рабочая сила (L) – это совокупность занятых(E) и безработных(U). 

Занятость - представляет собой деятельность трудоспособного населения по 

созданию общественного продукта.  

Полная занятость предполагает, что каждый желающий продать 

определенное количество труда по сложившейся в данный момент ставке 

заработной платы может осуществить свое  желание.  

К занятым относятся: а) лица, работающие по найму больше одной 

недели на условиях полного или неполного рабочего времени; б) лица, 

занимающиеся предпринимательской деятельностью;  в) лица, временно 

нетрудоспособные и находящиеся в отпусках; г) лица, занятые в подсобных 

промыслах и реализующие продукцию по договорам. 

Безработным считается человек, находящийся в трудоспособном 

возрасте, не имеющий работы, но активно ее ищущий (т.е. 

зарегистрированный в фонде занятости, бирже труда) и проживающий на 

территории страны более 6 месяцев, не имеющий заработка. 

Уровень безработицы рассчитывается путем деления числа 

безработных на общую численность рабочей силы  

u = 
𝐔

𝐄+𝐔
. 

Естественная безработица состоит из фрикционной и структурной 

безработицы.  

Фрикционная безработица связана со сменой места жительства, она 

бывает добровольной и вынужденной. 

 Структурная безработица обусловлена изменением структуры 

производства в связи с развитием НТП и технологическими изменениями. 



Поэтому меняется и структура спроса на рабочую силу. Потребность в одних 

видах профессий сокращается, а в других специальностях – исчезает вовсе, и 

появляются новые профессии. Структура рабочей силы меняется медленно и 

не соответствует новой структуре производства. 

Фрикционная безработица носит краткосрочный характер, структурная 

– более долговременная и поэтому считается более серьезной. 

 Циклическая (неестественная) безработица вызывается спадом в 

экономике, при котором недостаточный спрос на капитальные и 

потребительские товары вызывает сокращение объема производства. 

Закон Оукена: превышение фактического уровня безработицы (u) 

над  естественным уровнем безработицы (u∗) на 1 %, вызывает 

отставание фактического объема ВВП(Y) от потенциального ВВП (Yf) 

на величину 𝜷 : 

𝒀−𝒀𝒇

𝒀𝒇
=  − 𝜷 ∗ (𝒖 − 𝒖∗),  где  

2< 𝜷<   3 

Y – фактический реальный ВВП; 

Yf – потенциальный реальный ВВП; 

(𝒖 − 𝒖∗) = уровень циклической безработицы; 

u – фактический уровень безработицы (в десятичных дробях); 

u* - норма естественной безработицы (уровень естественной  

безработицы) (в десятичных дробях). 

В краткосрочном периоде между уровнями безработицы и инфляции 

существует обратная зависимость, графическое представление кривой 

Филлипса: [π = πе − 𝜷 ∗ (𝒖 − 𝒖∗) + ε] (π – фактический темп инфляции, πе – 

ожидаемый темп инфляции, ε - шок предложения): если цены растут, то 

уровень безработицы снижается. Чем выше уровень ожидаемой инфляции, 

тем выше располагается кривая Филлипса. В долгосрочном периоде уровень 

безработицы нейтрален по отношению к уровню инфляции (кривая Филлипса 

вертикальная линия). 



Пример решения задачи. 

В стране проживает 11 млн. человек. Численность занятого населения в 

государстве приблизительно равна 65% от всего населения. Примерно 182 

тыс. жителей  не имеют работы по личным причинам, но активно ищут 

подходящие им рабочие места. В результате внедрения в производство 

инноваций около 204 тыс. человек вынуждены были уволиться и поступить 

на курсы профессиональной подготовки и переподготовки.  Всего в стране 

зарегистрировано 700 тысяч безработных. По расчетам экономистов 

потенциальный ВВП для данной страны предположительно равен 2500 млрд. 

ден. ед., коэффициент чувствительности ВВП к динамике циклической 

безработицы составляет 2,5. Определите фактический уровень ВВП. 

Решение: 

1. Потери общества от циклической безработицы, то есть отклонение 

фактического ВВП от потенциального, определяются по формуле Оукена. 

𝒀−𝒀𝒇

𝒀𝒇
 = -β (u – u*) 

2. Уровень фактической безработицы (u) равен  численность  

безработных,  деленная на численность рабочей силы. 

u = 
𝐔

𝐄+𝐔
. 

Занятых жителей – 7150 тысяч человек (11000* 0,65 ) 

u = 
𝟕𝟎𝟎

𝟏𝟏𝟎𝟎𝟎∗𝟎,𝟔𝟓+𝟕𝟎𝟎
.= 700:7850 = 0,089 

3. Уровень естественной безработицы (uf) находится путем деления 

численности людей, находящихся в естественной безработице, на 

численность рабочей силы 

u* =(182+204): 7850 = 0,049 

4. Подставляем значения показателей в формулу Оукена и находим 

фактический ВВП. 

𝒀−𝟐𝟓𝟎𝟎

𝟐𝟓𝟎𝟎
 = -2,5 (0,089 – 0,049*) 

𝒀−𝟐𝟓𝟎𝟎

𝟐𝟓𝟎𝟎
 = -2,5* 0,04 



𝒀 − 𝟐𝟓𝟎𝟎 = -2,5* 0,04 * 2500 

𝒀 = -2,5* 0,04 * 2500 + 2500 = 2250 (млрд. ден. ед.). 

 

  



Тема 9. Макроэкономическое равновесие 

Модель AD-AS.  

Совокупный спрос – это расходы экономических субъектов на 

приобретение конечных товаров и услуг (рис.22):  

AD = C + I + G + NX 

Отрицательный наклон AD обусловлен тремя эффектами: эффектом 

Кейнса (эффектом процентной ставки), эффектом Пигу (эффектом реальных 

кассовых остатков) и эффектом Манделла-Флеминга (эффектом импортных 

закупок). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Совокупное предложение (AS) представляет собой ВВП по доходам. 

Графически оно состоит из трех отрезков (рис.22). Горизонтальный 

(кейнсианский, краткосрочный), на нем номинальные показатели (особенно 

цены) жесткие. Промежуточный (средний, краткосрочный) – нет абсолютной 

жесткости, Yf –не достигнут. Вертикальный (классический, долгосрочный)- 

Yf –уже достигнут, поэтому изменяются только цены. 

Изменение неценовых факторов: благосостояния потребителей, 

ожиданий потребителей и производителей, уровня налогообложения и 

процентной ставки, валютного курса, денежной массы (предложения денег) и 

скорости обращения денег, государственных расходов и трансфертов, объема 

производственных мощностей, рождаемости - вызывает сдвиг кривой AD 

(увеличение →вверх (вправо); уменьшение →вниз (влево). 

YE Yf 

E 

AS 

AD 

P 

Y 

Рис.22.Макроэкономическое 

равновесие 



Изменение AD на разных отрезках AS приводит к разным результатам: 

на горизонтальном отрезке – к изменению только выхода продукции, на 

вертикальном – только уровня цен, на промежуточном - к изменению и 

выхода продукции, и уровня цен. 

Изменение неценовых факторов: цен на ресурсы, активности 

профсоюзов, законодательства и стихийные бедствия - вызывают сдвиг 

кривой AS (увеличение →вниз (вправо); уменьшение →вверх (влево). 

«Эффект храповика»: в коротком периоде цены негибкие, т. е. при 

уменьшении AD, экономика не может вернуться к первоначальному 

равновесию. Начинает формироваться новое равновесие, при достигнутом 

уровне цен и меньшем выпуске продукции.  

 

Под потреблением понимают расходы домохозяйств на 

удовлетворение текущих нужд (потребностей). Функция потребления имеет 

вид  

С = С0 +b(Y – Т), где 

С — потребительские расходы; 

С0 — автономное потребление, не зависящее от размеров текущего 

дохода; 

b (MPC) — предельная склонность к потреблению; 

Y – доход домохозяйств; 

Т — личные налоговые отчисления 

Y – Т – личный располагаемый доход домохозяйства. 

Показатели, характеризующие потребление: 

Предельная склонность к потреблению (МРС)- это доля прироста 

расходов на потребительские товары и услуги в любом изменении 

располагаемого дохода. 

MPC = 
∆𝑪

∆𝒀
=  

𝑪𝒏 − 𝑪𝒏−𝟏

𝒀𝒏− 𝒀𝒏−𝟏
. 



Средняя склонность к потреблению APC – это доля общего 

располагаемого дохода домохозяйства, которая идет на приобретение 

предметов потребления (товаров и услуг) 

APC = 
𝑪

𝒀
 . 

Сбережения – это та часть дохода, которая не идет на потребление. 

Сбережения ориентированы на то, чтобы за счет сокращения текущего 

потребления увеличить потребление в будущем. Простейшая функция 

сбережения: 

 S= - С0 + (1 - b)*(Y - T), где 

S -сбережения; 

С0 - автономное потребление независящее от размеров располагаемого 

дохода; 

(1-b) - предельная склонность к сбережению = MPS = 
∆𝑺

∆𝒀
=  

𝑺𝒏 − 𝑺𝒏−𝟏

𝒀𝒏− 𝒀𝒏−𝟏
; 

Y - доход;  Т - налоговые отчисления; (Y–T)-располагаемый 

доход. 

Показатели, характеризующие сбережения 

Средняя склонность к сбережению (APS) – это доля располагаемого 

дохода, которую население сберегает (APS = 
𝑺

𝒀
 ). Предельная склонность к 

сбережению (МРS) – это числовое значение угла наклона линии сбережения. 

Это — доля прироста сбережений в любом изменении располагаемого дохода 

(MPS = 
∆𝑺

∆𝒀
=  

𝑺𝒏 − 𝑺𝒏−𝟏

𝒀𝒏− 𝒀𝒏−𝟏
). 

Сумма средних склонностей к потреблению и сбережению, как и сумма 

предельных склонностей, равна единице, то есть  

APC+APS = 1  и   MPC + MPS = 1. 

Сбережения домохозяйств являются основным источником 

инвестиций.  

Только при макроэкономическом равновесии S = I.  



Парадокс бережливости - попытка общества больше сберегать в 

будущем оборачивается таким же или меньшим объемом сбережений.  

Когда увеличиваются расходы экономических субъектов, то 

увеличивается и ВВП, но на большую величину. Это явление названо 

мультипликационным (мультипликативным) процессом. Так, если будут 

вложены в производство дополнительные инвестиции, то прирост ВВП 

можно рассчитать по формуле: 

∆Y = mI* ∆I. 

Соответственно, если увеличиваются  государственные расходы,  

то по формуле: 

∆Y = mG* ∆G. 

Мультипликатор показывает, во сколько раз прирост дохода 

больше, чем прирост инвестиций (государственных расходов): 

mG = mI = 
𝟏

𝟏−𝐌𝐏𝐂 
 = 

𝟏

𝐌𝐏𝐒 
 

Мультипликационный эффект положен в основу регулирования 

экономики с помощью бюджетно-налоговой политики. 

Бюджетно-налоговая политика представляет собой систему мер 

правительства по изменению государственных расходов, налогообложения и 

состояния государственного бюджета, направленные на обеспечение полной 

занятости, равновесия платежного баланса и экономического роста при 

производстве неинфляционного ВВП. 

Различают стимулирующую (экспансия) и сдерживающую 

(рестрикция) бюджетно-налоговую политику. Экспансия в краткосрочной 

перспективе имеет своей целью преодоление циклического спада экономики 

и предполагает увеличение госрасходов G и трансфертов Tr, снижение 

налогов Т или комбинирование этих мер. Но в результате этого образуется и 

нарастает дефицит государственного бюджета. В долгосрочной перспективе 

политика снижения налогов может привести к расширению предложения 

факторов производства и росту экономического потенциала. 



Фискальная рестрикция имеет своей целью ограничение 

циклического подъема экономики и предполагает снижение госрасходов G и 

трансфертов Tr, увеличение налогов T или комбинирование этих мер. В 

краткосрочной перспективе эти меры позволяют снизить инфляцию спроса 

ценой роста безработицы и спада производства.  

Пример решения задачи. 

По расчетам экономистов потенциальный ВВП для страны 

предположительно равен 2500 млрд. ден. ед., домохозяйства предпочитают 

80% своего дохода тратить на покупку товаров, фактический ВВП составил 

2250 млрд. ден. ед. В целях стимулирования экономика правительство 

собирается увеличить государственные расходы. Определите, на какую 

сумму правительству  нужно увеличить  государственные расходы, чтобы 

достигнуть потенциального уровня выпуска продукции. 

Решение: 

1. Отклонение фактического ВВП от потенциального уровня равно: 

∆ 𝒀 =  2500 -2250 = 250 (млрд. ден. ед) 

2. Исходя из действия мультипликационного эффекта, государственные 

расходы нужно будет изменять на меньшую величину, чем полученное 

отклонение от потенциального ВВП. 

∆ 𝒀 = mG * ∆G 

mG = 
𝟏

𝟏− 𝑴𝑷𝑪
=  

𝟏

𝑴𝑷𝑺
  → mG = 

𝟏

𝟏− 𝟎.𝟖
 = 5 

∆G = ∆ 𝒀 ∶  mG → ∆G = 250∶  5 = 50 (млрд. ден. ед). 

  



Тема 10. Денежный рынок 

Спрос на деньги – это совокупность платежных средств, которое 

хотели бы иметь в своем распоряжении экономические субъекты. Он 

складывается из трансакционного спроса на деньги и спекулятивного спроса.  

Трансакционный спрос (деньги для сделок) рассчитывается по 

формуле Фишера:  

MD = 
𝑸∗𝑷

𝑽
 , где 

MD – величина спроса на деньги, ден.ед.; 

Q – реальный ВВП, ден.ед.; 

P – уровень цен (дефлятор); 

V – скорость обращения денег. 

Этот спрос не зависит от ставки ссудного процента. Графическая 

модель трансакционного спроса представляет собой вертикальную линию. 

Спекулятивный спрос на деньги, наоборот, зависит от величины 

ставки процента, связь здесь будет обратная. Если ставка процента 

растет, то курс ценных бумаг снижается. 

Предложение денег – это общее количество денег, которое 

находится в обращении.  

Банки, получая денежные средства от вкладчиков на депозиты (D), 

часть суммы в соответствии с нормой, установленной центральным банком 

страны (rr), обязательно должны резервировать (RR). Оставшиеся денежные 

средства могут быть предоставлены в кредит (K) экономическим субъектам. 

К = D – rr*D 

Для увеличения предложения денег в обращении необязательно 

осуществлять эмиссию наличности. Существует банковская мультипликация. 

С ее помощью можно регулировать денежную массу(увеличивать или 

уменьшать) и, соответственно, экономику страны. Прирост денежной массы 

можно определить по формуле: 

∆ 𝐌 = m * ∆D 



m = 
𝟏

𝒓𝒓
 

Кроме нормы обязательных банковских резервов(rr), денежно-

кредитную (монетарную) политику регулирования предложения денег можно 

осуществлять с помощью ключевой ставки (ставки рефинансирования), 

по которой центральный банк выдает кредиты коммерческим банкам, и 

купли-продажи государственных ценных бумаг (операций на открытом 

рынке ценных бумаг). Если значения ставки или нормы резервов 

увеличиваются, то объем предложения денег сокращается, так как 

уменьшаются операции коммерческих банков по предоставлению ссуд. В 

этом случае центральный банк проводит политику «дорогих» денег. Если 

понижаются, то предложение денег увеличивается, проводится политика 

«дешевых» денег. Продажа центральным банком государственных 

ценных бумаг экономическим субъектам приводит к сокращению 

предложения денег в экономике, а скупка – к увеличению. 
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